Tipus de contracte: Contracte de subministrament AMB PUBLICITAT (import superior a 30.050’61 €)
Són contractes de subministrament amb publicitat totes que el valor de compra superi els 30.050’61 €. A diferència del negociat no és pot contactar directament amb les empreses sinó que es fa mitjançant la modalitat de concurs públic obert a tothom (el licitador amb la proposició més avantatjosa -segons criteris tècnics i econòmics establerts- serà a qui li sigui adjudicat el contracte). 
Per tal d’assegurar la publicitat la llei estableix que sigui publicada l’oferta al Diari Oficial de la Generalitat de Catalunya (DOGC) i marca un termini mínim de 15 dies des de la publicació de l’anunci per a poder-se rebre les ofertes.
Dades necessàries per a omplir l’expedient:

Descripció de l’objecte del contracte

Títol del contracte: 

(Descripció en una frase curta de l’objecte a contractar. Ex: Camió amb grua hidràulica incorporada)

     
Justificació de la necessitat: 

(Objectiu que es pretén aconseguir amb l’adquisició de l’objecte. Ex: Camió per al transport de totes les substàncies perilloses del grup de recerca fins a camp de proves del laboratori de Química situat a Mas Pep amb una grua hidràulica que faciliti la seva col·locació dins del magatzem.) 

     
Característiques tècniques de l’objecte del contracte:

(Breu enumeració de les característiques bàsiques que ha de tenir el suministrament objecte del contracte per a realitzar l’objectiu que motiva l’adquisició. Ex: Motor diesel, Possibilitat d’afegir remolc, braç hidràulic amb motor elèctric i comandament a distància, amb capacitat per moure pesos de com a mínim 4 tones, ....) 

     
Aspectes econòmics

Projecte/s que financen la compra:

     
Preu total i IVA:  

(Indicar si l’import és amb o sense IVA, i si hi haurà altres despeses associades –costos d’instal·lació, transport etc ...-). Si les empreses són de fora d’Espanya l’oferta ha d’anar sense IVA ja que aquest impost s’haurà de liquidar quan arribi el material a la Hisenda espanyola.
Preu:      


Tipus d’IVA:      
Forma i termini de pagament:

(Un únic pagament o fraccionat i amb quin temps des de la arribada del material –no és possible fer pagaments efectius el dia de lliurament-. A més es recomanable que passi un temps prudencial per assegurar-se que l’objecte es troba en les condicions pactades). 

     
Condicions de lliurament i garantia

Termini de lliurament: 

(Un cop signat el contracte quan es preveu que portaran l’objecte de contracte. En els contractes negociats aquest tipus de condicions és convenient pactar-les amb l’empresa amb qui s’està més interessat contractar )

     
Període de garantia: 

(En els contractes negociats aquest tipus de condicions és convenient pactar-les amb l’empresa amb qui s’està més interessat contractar )

     
Altres condicions

Altres característiques importants:

(Indicar altres aspectes no consignats abans i  que es considerin necessaris per a la formulació adequada de la oferta. Ex: L’empresa haurà d’incloure en l’oferta un curs per aprendre a manipular el braç hidràulic,...) 

     
Criteris de valoració de les ofertes

(Un cop s’hagin rebut les diverses ofertes la persona encarregada de valorar-les haurà de puntuar les diverses ofertes per tal de poder establir-se quina serà l’empresa que finalment subministrarà el material)
Criteri establert per la mesa de contractació:

. Criteris econòmics: Màxim 20 punts 
Aspectes a valorar pel professor/-a de les ofertes rebudes:

. Criteris tècnics:       (de 15 a 20 punts)

. Condicions de lliurament material:       (1a 5 punts)
. Duració de la garantia:       (1 a 5 punts)
. Altres criteris:
(Opcionalment, i per tal de poder ajudar a la selecció entre les diverses ofertes,  es poden definir altres aspectes que seran importants per a la tria definitiva. Com més criteris hi ha més facilitat per a poder afavorir aquella proposta més interessant. Ex: Complements per a la grua hidràulica, material extra per cabina del conductor,....  )

Concepte






Puntuació màxima
       


     
